
 

 
 

“КАК УЛУЧШИТЬ ЭФФЕКТИВНОСТЬ ПРОДАЖ” 
 

10 ноября, 2009 
Арарат Парк Хайят, 

Ул Неглинная 4, Москва 
09:30 – 16:30 (регистрация в 09:00) 

 
9.00 – 9.30                                                                                                                               --  РРЕЕГГИИССТТРРААЦЦИИЯЯ  --  

9.30 – 9.40 ООттккррыыттииее  ккооннффееррееннццииии  ––  ТТиимм  ККааррттии,,  ппррееддссееддааттеелльь  ккооммииттееттаа  ппоо  ууппррааввллееннииюю  ппееррссооннааллоомм,,  ППааррттннеерр,,  
ЭЭррннсстт  ээнндд  ЯЯннгг  

9.30 – 10.00 ВВВВЕЕДДЕЕННИИЕЕ  ––  ООтт  ссттррааттееггииии  ппррооддаажж  кк  ееее  ввооппллоощщееннииюю––  ДДеерркк  ЯЯнн  ККооооллее,,  ггеенн  ддииррееккттоорр,,  HHaayy  GGrroouupp    

10.00 – 11.30 

 
ОРГАНИЗАЦИЯ ПРОДАЖ. ПОИСК ПЕРСОНАЛА И ПОСТРОЕНИЕ КОМАНДЫ 
ПО ПРОДАЖАМ. ОТБОР КОМАНДЫ ПО ПРОДАЖАМ.  
Ведущий Тим Карти, Партнер, Эрнст энд Янг 
 
НАБОР ПЕРСОНАЛА ПО ПРОДАЖАМ – КАК СОЗДАТЬ САМУЮ ЭФФЕКТИВНУЮ КОМАНДУ – Андрей 
Чулахваров, руководитель отдела постоянного подбора персонала, Coleman Services  и Наталья Степина, 
Директор по персоналу Россия и СНГ, LVMH (Moet. Hennessy. Louis Vuitton)  
 
МАСТЕРСТВО ИГРОКОВ В ВАШЕЙ СЕЙЛЗ-КОМАНДЕ. ИНТЕГРИРУЯ КОМПЕТЕНЦИИ И НАВЫКИ. – 
Aндрей Шлесин, Руководитель тренинговой практики, SHL Performance Academy  
 
ОПЫТ 3М РОССИЯ: КАК МОТИВИРОВАТЬ И ВОВЛЕКАТЬ СОТРУДНИКОВ В РАЗВИТИЕ ИХ НАВЫКОВ 
И КОМПЕТЕНЦИЙ -  Алина Ермолаева, Тренер по продажам,  отдел по работе с персоналом, 3M  
 

11:30 – 11:50                                                                          -КОФЕ- 

11:50 – 13:00 

ОЦЕНКА И РАЗВИТИЕ КОНПЕТЕНЦИЙ И НАВЫКОВ.  ЛИДЕРСТВО В 
КОМАНДАХ ПО ПРОДАЖАМ. 
Ведущий – Андрей Шлесин, Руководитель тренинговой практики, SHL Performance Academy 
 
ККААКК  ССТТРРУУККТТУУРРИИРРООВВААТТЬЬ  ООТТДДЕЕЛЛ  ППРРООДДААЖЖ  ИИ  ММООТТИИВВИИРРООВВААТТЬЬ  ЛЛЮЮДДЕЕЙЙ  ––  ГГррииггоорриийй  ФФииннккееллььшшттееййнн,,  
ппааррттннеерр,,  EEccooppssyy  CCoonnssuullttiinngg  ии  ООллеегг  ББаарраанноовв,,  УУппррааввлляяюющщиийй  ппааррттннеерр,,  ННееооффллеекксс  
 
КАК СИЛЬНЫЙ ЛИДЕР УВЕЛИЧИВАЕТ ПРОДАЖИ – Дерк Ян Кооле, генеральный директор, Hay Group   
 
ОТ СЕРВИСА К ПРОДАЖАМ  - Дарья Рудник, руководитель отдела обучения и развития, Сведбанк 
 

13.00 – 14.30                                                                                                                                                 --  ООББЕЕДД  --  

 
14.30 – 16.00 

 
МОТИВАЦИЯ ПЕРСОНАЛА ПО ПРОДАЖАМ.  
Ведущий – Дерк Ян Кооле, ген директор, Hay Group 
 
ВОПРОСЫ И РЕШЕНИЯ ПЕРЕМЕННОЙ ЧАСТИ ЗАРАБОТНОЙ ПЛАТЫ – Энн Рамзей, Председатель 
подкомитета по компенсациям и льготам, Комитет по управлению персоналом АЕБ 
 
ККААКК  ММООТТИИВВИИРРООВВААТТЬЬ  ППРРООДДААВВЦЦООВВ  ННЕЕ  ТТООЛЛЬЬККОО  ДДЕЕННЬЬГГААММИИ  ––  РРЕЕААЛЛЬЬННЫЫЕЕ  ППРРИИММЕЕРРЫЫ  
ННЕЕММААТТЕЕРРИИААЛЛЬЬННООЙЙ  ММООТТИИВВААЦЦИИИИ  ––  ММаарриияя  ККооттоовваа,,  ииссппооллннииттееллььнныыйй  ддииррееккттоорр,,  ддееппааррттааммееннтт  ррааззввииттиияя  
ббииззннеессаа  ии  ппооддддеерржжккии  ппррооддаажж,,  KKnniigghhtt  FFrraannkk  
  
ТТееммаа  ууттооччнняяееттссяя  ––  ДДжжееррааллььдд  ССааккууллеерр,,  ггееннееррааллььнныыйй  ддииррееккттоорр,,  BBeennee  OOffffiiccee  FFuurrnniittuurree  
  
ТТееммаа  ууттооччнняяееттссяя  ––  ККааттееррииннаа  ММууррааввььеевваа,,  ДДииррееккттоорр  ппоо  ппррооддаажжаамм,,  ССввииссссооттеелльь  ККрраасснныыее  ХХооллммыы  
  
ТТееммаа  ууттоонняяееттссяя    --  ДДииррееккттоорр  ппоо  ппррооддаажжаамм  ллееггккооввыыхх  ааввттооммооббииллеейй  ММееррссееддеесс--ББееннцц  ЗЗААОО  ММееррссееддеесс--ББееннцц  
РРооссссиияя  

16.00 – 16.20 ЗАКЛЮЧЕНИЕ И СЕССИЯ ВОПРОСОВ И ОТВЕТОВ 

 
 

 

HR Конференция 
“AEB Business” LLC 


